
 

 وکاراندازی کسبلیست کاربردی راه چک
کند. تمرکز روی  وکار موفق راهنمایی میقدم برای شروع یک کسببهلیست ساده و عملی، شما را قدماین چک

 .نکات کلیدی و کاربردی است تا از سردرگمی جلوگیری شود

 ایده خوب پیدا کن و بازار رو بشناس : ۱گام 

 ات بتونه حلش کنهیه مشکل واقعی پیدا کن که ایده. 

 بازار رو بررسی کن:  

o کننان و چیکار میببین رقبا کی. 

o های احتمالی رو شناسایی کن )کیا ممکنه محصول/خدمتت رو بخرن؟(مشتری. 

o ها بزنیه تخمین حداقلی از قیمت و هزینه. 

 های مشابه )داخلی یا خارجی( رو پیدا کن و بخوننمونه طرح:  

o  مشکلاتشون چی بوده؟ 

o آرن؟ چطور پول درمی 

o  دن؟ چطور خودشون رو خاص کر 

 نقشه راه )بیزینس پلن( بنویس: ۲گام 

 یه طرح ساده و شفاف بنویس که جواب این سوالا رو بده:  

o  ان؟ چرا از بقیه  هات کیکنه؟ مشتریمحصول/خدمتت چیه؟ چه مشکلی رو حل می :خلاصه کار
 کنی؟ ت کیه؟ چقدر پول لازم داری و چطور خرجش میبهتری؟ تیم

o وکار )مثلا فروش آنلاین یا تولیدی(اسم، مکان، هدف و نوع کسب :درباره شرکت. 

o ان؟ نقاط قوت و ضعف  کنی؟ رقبا کیبندی میها رو چطور دستهبازار چقدر بزرگه؟ مشتری :بازار
 خودت چیه؟ 

o فروشی؟ چه ویژگی خاصی داره؟ نیاز به آپدیت داره؟ چیزی برای ثبت  چی می :محصول/خدمت
 ی؟ اختراع یا برند دار
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o  کنی  هایی تبلیغ میها چطوره؟ از چه راهکنی؟ قیمتچطور مشتری جذب می :بازاریابی و فروش
 )مثلا اینستا، گوگل(؟

o  چرخونه؟ چه تخصصایی داری؟ بعدا کی رو باید استخدام کنی؟کی کار رو می :تیم و مدیریت 

o رو چطور چک    شه؟ مواد اولیه از کجا میاد؟ کیفیتمحصول چطور تولید/ارائه می :عملیات
 کنی؟ می

o ها و درآمدها چیه؟ سودت چقدره؟سال آینده(؟ هزینه ۵-۳کنی )چقدر فروش می :مالی 

o ای که به کار میادرزومه تیم، مجوزها، یا هر مدرک دیگه :مدارک اضافی. 

 ساختار قانونی و برندینگ رو درست کن : ۳گام 

 وکار رو مشخص کن )شخصی، شراکتی، شرکتی(نوع کسب. 

 یه اسم ساده و جذاب انتخاب کن که تو ذهن بمونه. 

 تو سایت  ipm.ssaa.irچک کن که اسم قبلا ثبت نشده باشه. 

 یه لوگوی ساده و مرتبط با کار طراحی کن. 

 ببین چه مجوزهایی لازمه:  

o تونی بعدا مجوز بگیریست )مثل فروش آنلاین غیرخوراکی(: میاگه کار ساده. 

o  اگه حساسه )مثل غذا یا دارو(: از اول مجوز بگیر. 

 پول و بودجه رو مدیریت کن : ۴گام 

 ها رو لیست کنهزینه:  

o تاپ، طراحی سایت(بارمصرف )مثل خرید لپیک. 

o )ماهانه )مثل اجاره، مواد اولیه، تبلیغ. 

o ها(بودجه برای غافلگیری ٪۳۰-۲۰راری )اضط. 

 راه تأمین پول رو مشخص کن:  

o انداز خودتپس. 

o وام بانکی. 
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o گذارشریک یا سرمایه. 

 )مدل درآمدی رو مشخص کن )مثلا فروش مستقیم، اشتراک، پورسانت. 

  بینی کن )پول ورودی و خروجی(ماه پیش ۱۸-۱۲جریان نقدی رو برای. 

 حسابداری رو جدی بگیر:  

o حساب شخصی و کاری رو جدا کن. 

o ها و درآمدها رو ثبت کنهمه هزینه. 

o  افزار حسابداری )مثل هلو یا سپیدار( استفاده کناز نرم. 

o مالیات و بیمه رو از اول در نظر بگیر. 

 تیم و شریک خوب پیدا کن :  ۵گام 

 ببین کی لازمه باهات کار کنه:  

o گذار پیدا کنپول کم داری؟ سرمایه. 

o نویسی یا فروش(؟ شریک مناسب پیدا کنمهارت کم داری )مثلا در برنامه. 

o خوای؟ با کسایی که ارتباط قوی دارن کار کنبازار بزرگ می. 

 نشون بده محصولت مشتری داره تا شریک بهتری پیدا کنی. 

  ها رو درست انتخاب کنکنندهتأمین:  

o ترهاه نکن، کیفیت و اعتماد مهمفقط به قیمت نگ. 

o با قراردادهای کوچیک شروع کن. 

o کننده یدک داشته باشیه تأمین. 

 تیم جمع کن:  

o اگه پول نداری، فریلنسر یا کارآموز بگیر. 

o آدمای باانگیزه و چندکاره رو انتخاب کن. 

o ها اول روی فروش و خدمات مشتری تمرکز کن، بعد روی بقیه بخش. 
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 وع شوآماده شر: ۶گام 

 مکان کار رو مشخص کن:  

o  جای ارزون و در دسترس مشتری پیدا کن :فیزیکی. 

o یه وبسایت ساده بساز با :آنلاین:  

 .پلتفرم مثل وردپرس یا شاپیفای ▪

 .اسم دامنه مرتبط با برند ▪

 .طراحی که تو گوشی خوب کار کنه و سریع باشه ▪

 .محتوای مفید )درباره ما، محصولات، تماس( ▪

 .(SEO) بهینه برای گوگل ▪

o آنلاین و حضوری رو باهم داشته باش :ترکیبی. 

 ابزارهای لازم رو آماده کن:  

o مدیریت پروژه: Trello  یا Notion. 

o حسابداری: هلو، دشت یا سپیدار. 

o  مدیریت مشتری (CRM): دیدار یا HubSpot ( رایگان). 

o ای، یوتیوب برای آموزشعی: اینستا برای کار بصری، لینکدین برای حرفههای اجتماشبکه. 

o ها رزرو کنیه اسم کاربری ثابت برای همه شبکه (با Instant Username چک کن). 

 یه محصول اولیه (MVP) بساز:  

o ترین نسخه محصول/خدمت رو ارائه بدهساده. 

o ها رو بگیر و بهترش کننظر مشتری. 

 ! )لانچ، بازاریابی و رشد( بزن بریم : ۷گام 

 برای شروع آماده شو:  

o کنهمطمئن شو وبسایت، پرداخت و تحویل درست کار می. 
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o های اینستا یا تیزر، مشتری رو کنجکاو کنبا پست. 

 یه برنامه تبلیغاتی ساده برای جذب مشتری اولیه بچین. 

 بازاریابی ارزون انجام بده:  

o کنن های اول رو راضی کن تا معرفیت مشتری. 

o صحنه بذارهای اجتماعی آموزش، نکته یا پشتتو شبکه. 

o با اینفلوئنسرهای کوچیک همکاری کن. 

o پیامک با اسم مشتری برای تخفیف بفرست. 

o ها(کنی، تو محل خودت تبلیغ کن )تابلو، همکاری با مغازهاگه حضوری کار می. 

 مشتری رو نگه دار:  

o سریع جواب سوالا و مشکلاتشون رو بده. 

o اطلاعات مشتری )اسم، شماره، خرید( رو جمع کن. 

o تخفیف کوچیک یا تشکر ساده برای خرید بعدی بذار. 

 رشد کن و بهتر شو:  

o فروش، مشتری جدید، درآمد هر مشتری، هزینه جذب مشتری، رضایت  هر ماه اینا رو چک کن :
 .مشتری

o از نظرات مشتری )نظرسنجی، کامنت( برای بهبود استفاده کن. 

o بندی یا روش تحویل جدید رو تست کن قیمت، بسته. 

o ریزی کنها و تهدیدهای بیزینس پلن نگاه کن و برنامهبه فرصت. 
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